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WELKE UITDAGINGEN/KANSEN ZAGEN WE? WILDERFUL

MARKT

Duurzaamheid is belangrijk, maar de consument mist duidelijkheid en vertrouwen.

63% van de consumenten wil graag bloemen zonder chemische bestrijdingsmiddelen: maar 83% weet

niet waar deze te kopen (bron: Natuur & Milieu 2025).

SLOWFLOWERS, BIOLOGISCH, NATUURVRIENDELIJK

e Bij de start: bloemen zonder chemische bestrijdingsmiddelen, kunstmest,
seizoensgebonden en lokaal: Slowflowers

® Interne & externe betrouwbaarheid belangrijk

® Daarom samen de keuze gemaakt om te gaan voor bloemen van kwekers met een skal nr.

(biologisch/biologisch i.o.)



WILDERFUL: HET IS ONZE
GEZAMENLIJKE MISSIE OM
NATUURVRIENDELIJKE
SIERTEELTPRODUCTEN GANGBAAR
TE MAKEN

Samen met biologische kwekers en
lokale bloemisten zorgen we ervoor
dat iedereen kan blijven genieten van
natuurvriendelijke bloemen!




2024/2025

DIT IS WAT WILDERFU
VAN PLAN WAS EN DE

° We lanceerde een consumentenwebsite (voor
handelingsperspectief)

e  Ontwikkelden een platformfunctie voor alle bloemisten
met op maat dashboard - zo verbinden we, met sterke
ondernemers naar ook een sterk collectief (ook met
kwekers)

e  Sloten 18 lokale bloemisten aan, waar het ambacht
centraal staat

e  Brachten jaarrond boeketten met bloemen van
biologische kwekers bij mensen thuis en op kantoor

e  Zorgden voor extra zichtbaarheid en een podium van
het positieve verhaal + PR voor de echte bloemen en
hun makers

e  Wedroegen gezamenlijk de missie verder uit
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GENIET VAN
NATUURVRIENDELIJKE
BLOEMEN
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We moesten een nieuwe b2b infrastructuur bouwen, van
biologische kwekers naar lokale bloemisten, waar we
jaarrond - elk seizoen met andere bloemen van
verschillende kwekers - de bloemen bij de bloemisten
konden krijgen.

Daarvoor:

o0 S el s o i oo, Cowce]

WILDERFUL

e lanceerde we ons eigen B2B bestelsysteem

e Draaiden een pilot met een logistiek partner in het
hoogseizoen

e  Draaien we een pilot met een groothandel in het
laagseizoen

e  Werken we nauw samen met Skal, Bionext, de Biologische
sierteelt en ook ‘gangbare’ sierteeltbedrijven om samen
meer te bereiken.

Dit met de steun van fantastische impact investeerders die een
gezonde toekomst zien! DOEN, de RABO foundation & Life Tree Fund
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